
   

 
 

TELUS communique ses résultats du troisième trimestre 
Solide croissance des produits d'exploitation et du bénéfice en raison 

de la force des secteurs sans fil et transmission de données 
Les ajustements apportés aux prévisions comprennent une révision à la 

hausse du BPA pour 2006 
Les dividendes ont augmenté de 36 % 

 
VANCOUVER, le 3 nov. /CNW/ - TELUS Corporation (T et T.A à la Bourse de Toronto et TU à la 
Bourse de New York) a communiqué aujourd'hui, pour le troisième trimestre de 2006, des produits 
d'exploitation de 2,2 G$, soit 7 % de plus qu'il y a douze mois en raison d'une forte croissance des 
secteurs sans fil et transmission de données. Le bénéfice avant intérêts, impôts et amortissement 
(BAIIA) a connu une hausse de 13 % en raison de la forte croissance des secteurs sans fil et 
filaire, hausse aidée par des dépenses accrues en 2005 liées à l'interruption de travail. Le bénéfice 
par action (BPA) pour le troisième trimestre s'est établi à 94 cents, comparativement à 53 cents 
pour la période correspondante de l'exercice précédent. Le BPA degage pour le trimestre incluait 
des redressements fiscaux favorables de 9 cents par action. Une fois normalisé en fonction des 
impôts et de l'interruption de travail de 2005, le BPA pour le trimestre a progressé de 42 %, 
principalement en raison de la croissance du BAIIA, de dépenses d'amortissement moindres et 
de frais de financement plus bas. 
 
 
FAITS SAILLANTS FINANCIERS 
 
En millions de dollars canadiens, sauf les montants 
par action                    

Trimestre clos 
le 31 mars 

 

(non vérifié)                              2006 2005 Var. en % 
Produits d'exploitation                   2,210.7 2,062.8 7.2 
BAIIA(1) 952.4 839.7 13.4 
Bénéfice d'exploitation 569.1 430.5 32.2 
Bénéfice avant impôts sur les bénéfices 
     et part des actionnaires sans contrôle 

 
448.5 

 
278.6 

 
61.0 

Bénéfice net(2)      319.6 190.1 68.1 
Bénéfice de base par action (BPA)(2)              0.94 0.53 77.4 
Dépenses en immobilisations             423.9 263.3 61.2 
Rentrées liées aux activités d'exploitation        570.4 693.5 (17.8) 
Flux de trésorerie disponibles(3) 528.3 581.3 (9.1) 

 
(1) Le bénéfice avant intérêts, impôts et amortissement (BAIIA) correspond aux produits d'exploitation 

diminués des charges d'exploitation ainsi que des coûts de restructuration et de reduction de 
l'effectif. Se reporter à la section du Rapport de gestion. Les coûts de restructuration et de réduction 
de l'effectif se sont élevés à 12,5 M$ au troisième trimestre de 2006, comparativement à 1,6 M$ au 
troisième trimestre de 2005. Les dépenses nettes liées à l'interruption de travail se sont établies à 65 
M$ au troisième trimestre de 2005. Le BAIIA sous-jacent avant les coûts de restructuration et les 
dépenses nettes liées à l'interruption de travail a grimpé de 6,5 % comparativement à la période 
correspondante du dernier exercice.. 
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(2) Le bénéfice avant intérêts, impôts et amortissement (BAIIA) correspond aux produits d'exploitation 

diminués des charges d'exploitation ainsi que des coûts de restructuration et de reduction de 
l'effectif. Se reporter à la section du Rapport de gestion. Les coûts de restructuration et de réduction 
de l'effectif se sont élevés à 12,5 M$ au troisième trimestre de 2006, comparativement à 1,6 M$ au 
troisième trimestre de 2005. Les dépenses nettes liées à l'interruption de travail se sont établies à 65 
M$ au troisième trimestre de 2005. Le BAIIA sous-jacent avant les coûts de restructuration et les 
dépenses nettes liées à l'interruption de travail a grimpé de 6,5 % comparativement à la période 
correspondante du dernier exercice. 

(3) Se reporter à la section du Rapport de gestion. 
 

 
Darren Entwistle, président et chef de la direction, a déclaré "Les résultats du troisième trimestre 
démontrent une croissance des secteurs du sans fil et de la transmission de données cohérente 
avec notre stratégie nationale, qui a généré de solides produits d'exploitation et benefice 
consolidés. A noter, pour la première fois, plus de 50 % du BAIIA consolidé de TELUS provient 
des activités du secteur sans fil. Nous avons aussi été contents d'observer la résistance de notre 
service conventionnel à fil imputable aux solides recettes tirées du segment de la transmission des 
données, qui ont neutralisé les pressions plus intenses de la concurrence, lesquelles ont affecté 
les recettes des réseaux locaux et longue distance. Les produits d'exploitation générés par la 
transmission de données filaire ont grimpé de 9 %, hausse appuyée par une augmentation de 41 
500 abonnés du service Internet haute vitesse et par une croissance continue des services  
améliorés de transmission de données et commerciaux. TELUS reste attaché à offrir un retour sur 
capital à ses actionnaires comme l'illustrent sa décision, prise plus tôt dans la journée, 
d'augmenter le dividende trimestriel à 36 p. cent, ses antécédents et ses intentions de poursuivre 
les importants programmes de rachats entamés".  
 
Darren Entwistle, président et chef de la direction, a déclaré "Les résultats du troisième trimestre 
démontrent une croissance des secteurs du sans fil et de la transmission de données cohérente 
avec notre stratégie nationale, qui a généré de solides produits d'exploitation et benefice 
consolidés. A noter, pour la première fois, plus de 50 % du BAIIA consolidé de TELUS provient 
des activités du secteur sans fil. Nous avons aussi été contents d'observer la résistance de notre 
service conventionnel à fil imputable aux solides recettes tirées du segment de la transmission des 
données, qui ont neutralisé les pressions plus intenses de la concurrence, lesquelles ont affecté 
les recettes des réseaux locaux et longue distance. Les produits d'exploitation générés par la 
transmission de données filaire ont grimpé de 9 %, hausse appuyée par une augmentation de 41 
500 abonnés du service Internet haute vitesse et par une croissance continue des services 
améliorés de transmission de données et commerciaux. TELUS reste attaché à offrir un retour sur 
capital à ses actionnaires comme l'illustrent sa décision, prise plus tôt dans la journée, 
d'augmenter le dividende trimestriel à 36 p. cent, ses antécédents et ses intentions de poursuivre 
les importants programmes de rachats entamés". 
 
Robert McFarlane, vice-président directeur et chef des finances, a déclaré "Une forte croissance 
de 77 % du BPA découle de la croissance du BAIIA généré par les secteurs sans fil et filaire, 
appuyée par l'absence de coûts liés à une interruption de travail combinée à une baisse des coûts 
liés à la dépréciation et au financement, aux ajustements fiscaux positifs et à l'incidence des 
rachats d'actions en cours. Nous avons mis à jour nos prévisions pour 2006 en établissant des 
fourchettes plus étroites, en révisant à la hausse les ajouts nets du service haute vitesse et en 
établissant une fourchette plus élevée pour le BPA, soit de 3,15 $ à 3,25 $. Nous devrions 
annoncer nos prévisions annuelles pour 2007 à la mi-décembre." 
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"Compte tenu des solides résultats financiers enregistrés par TELUS à ce jour, des perspectives 
positives de croissance future de ses flux de trésorerie d'exploitation et de leur conformité au 
modèle de croissance des dividendes adopté, nous avons annoncé, aujourd'hui, une forte 
augmentation de notre dividende, de 36 p. cent en l'occurrence. Qui plus est, nous avons aussi 
l'intention de renouveler, en décembre, notre important programme de rachat d'actions pour 2007. 
Au cas où TELUS abandonnerait sa procédure de conversion en fiducie de revenu, l'association 
d'un dividende plus élevé et d'une offre 
publique de rachat d'ici la fin de l'année en cours donnerait aux actionnaires de la société un 
rendement total du capital proche du niveau de repartition des bénéfices en espèces par unité 
annoncé avant le projet de conversion de l'entreprise en fiducie de revenu." 
 
 
Le présent communiqué contient des déclarations au sujet d'événements et de résultats financiers et 
d'exploitation futurs attendus de TELUS qui sont de nature prospective. Ces déclarations prospectives 
exigent de la société qu'elle pose des hypothèses et sont assujetties à des risques et incertitudes inhérents. 
Il existe un risque important que les déclarations prospectives ne soient pas exactes. Les lecteurs ne doivent 
pas se fier indûment à ces déclarations puisque divers facteurs pourraient faire en sorte que les événements 
et les résultats futures réels diffèrent grandement de ceux qui sont énoncés dans les déclarations 
prospectives. Par conséquent, le présent communiqué est assujetti à la limitation de responsabilité et est 
publié entièrement sous réserve des hypothèses (y compris les hypothèses visant les prévisions pour 2006), 
au renouvellement de l'offre publique de rachat actuelle dans le cours normal des activités et du rachat des 
actions, des réserves et des facteurs de risque (y compris les incertitudes liées aux avantages fiscaux et au 
projet de la société de se convertir en fiducie de revenu) mentionnés dans le Rapport de gestion - le 1er 
novembre 2006. 
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POINTS SAILLANTS DES DONNEES D'EXPLOITATION 
 
 Services sans fil de TELUS 
 Maintien de la croissance rentable du nombre d'abonnés 
• Les produits d'exploitation ont progressé de 146 M$, ou 17%, soit à 1 G$ pour le troisième 

trimestre de 2006 par rapport au trimester comparable de 2005. 
• Le PMAA (produit moyen mensuel par appareil d'abonné) a augmenté de 2 $ et atteint 66 $. La 

composante du PMAA liée à la transmission de données a fait un bond de 79 % et atteint plus 
de 5 $. 

• Le BAIIA a progressé de 69 M$, ou 17 %, par rapport au troisième trimestre de 2005. Fait à 
noter, pour la première fois, plus de 50 % du BAIIA de TELUS provient de son secteur sans fil. 

• Les frais d'acquisition par ajout brut ont été de 386 $, en baisse pour le troisième trimestre 
consécutif, mais en hausse de 4 % en glissement annuel en raison d'un financement plus élevé 
des appareils et d'une intensification des activités de promotion. 

• L'ajout net d'abonnés s'est chiffré à 137 200, stable d'un trimester à l'autre; le nombre d'ajouts 
aux services postpayés a progressé de 4 %, à 108 600, mais la pondération pour les services 
prepays était légèrement moindre. 

• Le flux d'abonnés combiné mensuel s'est légèrement amélioré, passant de 1,33 % il y a douze 
mois à 1,36 %, alors que le flux d'abonnés aux services postpayés est demeuré bas à 1,01 %. 

• Le flux de trésorerie (BAIIA moins les dépenses en immobilisations) a grimpé de 43 M$, ou 13 
%, s'établissant à 370 M$ pour le troisième trimestre, en raison d'un BAIIA plus élevé, 
contrebalancé par des dépenses en immobilisations plus importantes. 

 
Services filaires de TELUS 
Une forte croissance de la transmission de données favorise la stabilité des produits 
d'exploitation 
• Les produits d'exploitation sont demeurés stables à 1,2 G$ comparativement au troisième 

trimestre de 2005, en raison de la croissance continue du secteur de transmission de données 
qui contrebalançait les reculs actuels des produits d'exploitations tires des services locaux et 
interurbains. 

• Les produits d'exploitation tirés de la transmission de données ont progressé de 9,2 %, 
stimulés par de solides produits tirés des services Internet haute vitesse et des services de 
transmission des données améliorés. 

• Les produits d'exploitation tirés des services interurbains ont reculé de 10 %, se fixant à 199 
M$, ce qui témoigne des tendances de l'industrie laissant entrevoir une baisse des volumes, 
une forte concurrence au chapitre des prix et le remplacement de technologies. 

• Le BAIIA a augmenté de 44 M$, ou 10 %, principalement en raison des dépenses nettes 
accrues liées à l'interruption de travail au cours du troisième trimestre de l'exercice précédent. 

• Notre chiffre d'affaire en tant qu'entreprise non titulaire dans le Centre du Canada a progressé 
de 5,5 %, avec un BAIIA en hausse à 9,7 M$. 

• Le nombre d'ajouts nets d'abonnés aux services Internet haute vitesse a atteint 41 500, une 
hausse importante par rapport à il y a douze mois, ce qui porte le nombre total d'abonnés au 
service Internet de TELUS à 1,1 million. 

• Le nombre de lignes d'accès au réseau a diminué de 40 000 au cours du trimestre, soit 2,8 % 
de moins qu'il y a douze mois, ce qui reflète la perte de lignes résidentielles imputable aux 
activités des concurrents et au remplacement des services filaires par le sans-fil. 

• Le flux de trésorerie (BAIIA moins les dépenses en immobilisations) a baissé de 37 %, 
atteignant 158 M$, en raison de dépenses accrues en immobilisations reflétant une dépense 
accrue dans le réseau à large bande et une forte croissance du secteur de l'habitation dans 
l'Ouest canadien. 
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FAITS NOUVEAUX CONCERNANT LA SOCIETE 
 
TELUS réévalue son projet de conversion en fiducie de revenu 
TELUS évalue l'incidence de l'annonce inattendue, d'imposer les fiducies de revenu au même titre 
que les compagnies constituées en personnes morales, formulée par le ministre canadien des 
Finances, sur le projet de réorganisation de son entité globale sous forme de fiducie de revenu. A 
la suite de l'annonce du 31 octobre dernier, TELUS ne saurait garantir, pour l'heure, qu'elle 
poursuivra le projet de conversion en fiducie de revenue qu'elle avait dévoilée le 11 septembre. 
 
TELUS est déçue du manque de consistance du gouvernement en matière de législation fiscale et 
de sa décision de procéder à un changement si radical sans accorder aux investisseurs et aux 
entreprises canadiennes de droit de consultation et sans les aviser de son intention de modifier les 
règles. Cette inconsistance vient compliquer la tâche des sociétés, qui sont tenues de prendre 
d'importantes décisions stratégiques à long terme. Telle que proposée, la nouvelle politique fiscale 
sur les fiducies de revenu établit une discrimination à l'encontre des investisseurs de TELUS, ce 
que la société considère comme inéquitable. Si elle mène sa conversion de fiducie à bonne fin, tel 
que prévu au préalable, TELUS ne recevra pas de traitement fiscal équitable par rapport à celui 
accordé aux fiducies cotées en bourse durant une période quatre années se terminant en 2010. 
 
Si la conversion suit son cours, elle devrait s'effectuer selon un plan d'arrangement établi en vertu 
de la Loi sur les sociétés par actions (Colombie-Britannique), sous réserve de l'approbation d'au 
moins 66 2/3 des votes exprimés par les détenteurs de titres de TELUS lors d'une assemblée 
extraordinaire. Une circulaire de sollicitation d'information décrivant la réorganisation et détaillant le 
plan d'arrangement choisi serait postée à tous les détenteurs de titres. La réorganisation serait 
également tributaire de la réception de toutes les approbations réglementaires et judiciaires 
requises. La société ne saurait garantir, pour l'heure, qu'elle obtiendra l'ensemble des 
approbations et des consentements requis ou recherchés aux fins de la conversion, si elle les 
obtient, selon les délais prescrits, et, par conséquent, qu'elle sera en mesure de mener à bonne fin 
la conversion. 
 
TELUS poursuit ses rachats d'actions 
Pendant le troisième trimestre, TELUS a continué de racheter des actions dans le cadre d'une 
offre dans le cours normal des activités. En tout, 2,1 millions d'actions ont été rachetées (0,74 
million d'actions ordinaires et 1,33 million d'actions sans droit de vote), pour un décaissement total 
de 120 M$. 
 
TELUS a amorcé son deuxième programme de rachat d'actions dans le cours normal des activités 
le 20 décembre 2005 dans l'intention, si cela s'avère utile, d'acheter aux fins d'annulation, sur une 
période de 12 mois, jusqu'à 12 millions de ses actions ordinaires en circulation et 12 millions de 
ses actions sans droit de vote en circulation à la Bourse de Toronto, soit quelque 7 % des actions 
en circulation. Depuis le début du programme, 14,0 millions d'actions ont été rachetées, pour un 
décaissement de 658 M$. Ce nombre représente 58 % des 24 millions d'actions pouvant être 
rachetées. 
 
Depuis décembre 2004, TELUS a racheté un total de 35,7 millions d'actions pour un décaissement 
de 1,57 G$ dans le cadre des deux programmes de rachat d'actions. TELUS considère que de tels 
achats sont dans le meilleur intérêt de TELUS et qu'ils constituent une occasion attrayante 
d'investissement et une utilisation avisée des fonds de la société susceptible d'accroître la valeur 
des actions restantes. TELUS compte renouveler son offre publique de rachat actuel qui prendra 
fin en décembre 2006, pour une période de douze mois supplémentaires, ce qui, en l'absence 
d'une conversion de la société en fiducie de revenus, permettrait de continuer à racheter un grand 
nombre d'actions en 2007. 
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TELUS demande une modification à la réglementation 
En octobre, lors d'un discours prononcé devant la Chambre de Commerce du Canada, à Ottawa, 
le président et chef de la direction de TELUS, Darren Entwistle, a demandé au gouvernement 
fédéral d'apporter des changements à la réglementation canadienne. En effet, le cadre 
réglementaire actuel a été créé il y a 15 ans alors que le taux de pénétration du sans fil n'était que 
de trois pour cent et il ne traduit plus les réalités actuelles du secteur des télécommunications. M. 
Entwistle a fait remarquer que l'univers des communications est au coeur même de la révolution 
numérique et que le sans fil et le protocole Internet (IP) annulent les distances, réduisent les coûts 
et effacent les frontières. Il a poursuivi en disant que les règlements actuels quant aux 
télécommunications et à la diffusion étouffent l'innovation et les investissements et qu'ils ne sont 
pas adaptés au rythme de l'univers IP. Dans l'environnement actuel, les consommateurs seraient 
bien plus avantagés par le libre marché et par la déréglementation que par la réglementation 
actuelle, qui avait été adoptée pour les protéger. 
 
Cette sortie de M. Entwistle sur les modifications à la réglementation suit la demande adressée par 
TELUS en septembre au CRTC portant sur une réforme de la réglementation en vue de tirer parti 
des possibilités créées par les technologies émergentes. 
 
TELUS poursuit son travail de connexion des petits villages de la Colombie-Britanique 
TELUS collabore avec la Gwaii Trust Society en vue de connecter sept villages des Iles-de-la-
Reine-Charlotte à Internet large bande d'ici la fin de l'année. En septembre, TELUS avait annoncé 
la signature d'un contrat avec la Gwaii Trust Society pour offrir dès cette année le service Internet 
haute vitesse aux résidants des îles au moyen de la transmission radio d'Internet au-dessus de 
l'eau la plus longue au monde. Ces villages insulaires font partie des 119 localités pour la 
connexion desquelles TELUS investira 110 M$ d'ici la fin de 2006 dans le cadre de l'entente 
Connecting Communities passée avec le gouvernement provincial, ce qui fera de la province le 
territoire le plus branché en Amérique du Nord. TELUS et la province collaborent avec des 
fournisseurs locaux de services Internet pour offrir le service large bande de gros aux foyers et aux 
entreprises. 
 
TELUS connecte des villages au Québec 
TELUS branchera 48 villages du Québec aux services large bande d'ici la fin de 2006. La société 
collabore avec Industrie Canada et les municipalities pour apporter les services large bande à plus 
de 80 % des foyers du Bas Saint-Laurent. Le coût du projet s'élève à 6,8 M$, TELUS en 
investissant 2,9 M$. 
 
TELUS et le SCFP-FTQ ratifient un accord pour les employés du Québec 
TELUS et le Syndicat québécois des employé-e-s de TELUS (SQET), section locale 5044 du 
Syndicat canadien de la fonction publique (SCFP-FTQ), ont signé une convention collective de 
quatre ans, qui avait été acceptée fin août par les 1 000 membres du syndicat. Ces employés sont 
maintenant admissibles à une rémunération variable fondée sur le rendement de la société, à des 
montants forfaitaires en 2006 et 2007 de même qu'à un nouveau régime de retraite à cotisation 
déterminée. Un nouveau programme d'évaluation des tâches a aussi été mis en oeuvre. 
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SOLUTIONS AUX CONSOMMATEURS 
 
TELUS investit dans un réseau à large bande 
En septembre, TELUS a annoncé un investissement de 600 M$ pour améliorer l'infrastructure 
large bande dans les 38 principales localités de Colombie-Britannique, d'Alberta et de l'est du 
Québec d'ici la fin de 2009.  TELUS installe des équipements de pointe sur plus de 7 000 sites et 
prolonge son réseau de câbles à fibre optique jusqu'à proximité des maisons afin d'offrir des 
vitesses d'accès à Internet plus rapides et des nouveaux services, notamment TELUS TV. 
 
Ce projet axé sur la large bande s'inscrit dans un programme d'immobilisations rurales visant à 
offrir des services Internet haute vitesse à plus de 450 villages éloignés additionnels en Colombie-
Britannique, en Alberta et dans l'est du Québec d'ici 2010. 
 
TELUS commence à offrir la télévision numérique à Vancouver et dans la région du Lower 
Mainland 
Au cours du trimestre, TELUS a procédé au lancement commercial de TELUS TV dans des 
quartiers choisis de Vancouver. Ce lancement quartier par quartier s'inspire du succès de 
lancements antérieurs similaires à Calgary et à Edmonton en 2005. 
 
Trois promesses - TELUS promet que ses clients des réseaux sans fil seront satisfaits 
TELUS a lancé sa stratégie domotique La Maison Net pour appuyer sa promesse de fournir la 
meilleure expérience sans fil de l'industrie à ses clients. Tirant parti de l'excellence de TELUS en 
service à la clientèle, les promesses de la stratégie domotique La Maison Net sont composés de 
trios volets - un réseau fiable, un service à la clientèle rapide et de nouveaux téléphones originaux. 
Ces promesses, combinées à de possibles crédits pour compte client, établissent de nouvelles 
normes en ce qui a trait au service à la clientèle dans le secteur du sans fil. 
 
TELUS EUPHORIK offre de nouveaux services de données sans fil 
TELUS élargit encore sa gamme EUPHORIK de services mobiles de divertissement, d'information 
et de messagerie avec le lancement de cinq nouveaux produits. 
 
TELUS Kid Find et TELUS Navigator sont de nouveaux services de repérage qui facilitent la 
recherche de destinations et de membres de la famille. Ces services, fonctionnant sous le réseau 
de données sans fil 1x de TELUS en Colombie-Britannique, en Alberta et dans le Golden 
Horseshoe ontarien, combinent l'exactitude de la technologie GPS traditionnelle à la technologie 
de repérage axée sur le réseau TELUS pour fournir des renseignements géographiques fiables et 
précis. Avec TELUS Kid Find, les clients peuvent utiliser la technologie de cartographie sur leur 
téléphone cellulaire ou sur leur ordinateur pour localiser un téléphone adapté GPS. TELUS 
Navigator est un outil pour téléphone cellulaire qui offre des renseignements visuels et sonores 
précis sur la direction à prendre. 
 
TELUS a établi un partenariat avec Reliance Communications, de l'Inde, dont le produit Apna Des 
permet à ses clients de voir, dans le creux de leur main, ce que l'Asie du sud à offrir. Ce service 
tout-en-un de contenu mobile sud-asiatique propose aux clients de TELUS le catalogue le plus 
complet de films de Bollywood, des nouvelles, des sommaires de parties de cricket, du 
divertissement et des informations culturelles directement d'Asie du sud. 
 
Avec My Email, les clients possédant un appareil LG 490 peuvent utiliser une version améliorée de 
MSN Hotmail. Ils peuvent lire, écrire et envoyer des courriels et même être avertis de l'arrivée de 
nouveaux messages. 
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TELUS Mobile Search est un nouvel outil de recherche mobile qui facilite plus que jamais la 
recherche d'informations adaptées aux téléphones sans fil.  Proposant moins de temps de 
recherche et plus de résultats, cet outil permet aux clients de télécharger de l'information comme 
de la musique, des sonneries, des images et des jeux, des renseignements sur les vols d'avion, 
des nouvelles, des résultats sportifs, des résultats de loterie, des cotes boursières, des bulletins 
météo et des évaluations de produits accompagnées des prix. 
 
Nouveaux téléphones sans fil originaux 
TELUS continue d'élargir sa gamme de produits originaux avec le lancement de huit nouveaux 
appareils et combinés sans fil, dont le LG 490, le deuxième téléphone de TELUS doté du clavier 
Fastap. Fastap est le seul clavier de téléphone cellulaire au monde à intégrer des touches de texte 
autour des touches du clavier numérique. 
 
 
 
SOLUTIONS D'AFFAIRES ET EN PARTENARIAT 
 
TELUS signe d'importants contrats commerciaux en Ontario et en Alberta 
En septembre, TELUS a annoncé qu'elle avait obtenu un important contrat de 140 M$ sur cinq ans 
pour fournir et gérer l'ensemble du réseau de télécommunications du gouvernement de l'Ontario, y 
compris la sécurité informatique. Ce contrat marque un autre grand pas en avant dans la stratégie 
de croissance nationale mise en oeuvre par TELUS en 2000. 
 
En octobre, la signature d'un deuxième contrat entre TELUS et le gouvernement de l'Ontario a été 
annoncée lorsque le ministère des Transports a dévoilé le lancement de sa carte d'abonnement 
pour la région du Grand Toronto (RGT). Pour appuyer ce programme, TELUS a obtenu un contrat 
de 14 millions de dollars sur dix ans consistant à fournir une solution pour réseau local sans fil et 
réseau longue distance, qui sera hébergée et gérée à partir du Centre de données de Toronto. 
 
Ces annonces ont couronné un trimestre qui a été témoin de plusieurs autres contrats 
commerciaux dont un contrat de 8,3 millions de dollars passé avec ATB Financial, établie en 
Alberta, concernant la fourniture d'un centre d'appel et de services IP de transmission de la voix et 
des données, ainsi qu'un contrat visant à fournir des infrastructures de communications d'urgence 
à l'organisation des services de santé de la capitale, à Edmonton. 
 
TELUS ouvrira un centre d'appel à Montréal 
TELUS et le gouvernement du Québec ont annoncé l'ouverture, cette année, d'un nouveau centre 
d'appel, qui sera situé en plein coeur de Montréal. Le centre d'appel de haute technologie, d'une 
valeur de 3,5 millions de dollars, devrait créer au moins 150 emplois d'ici juin 2007, et sera chargé 
d'apporter un soutien aux petites et moyennes entreprises clientes de TELUS. 
 
Deux nouveaux édifices accueilleront l'équipe de TELUS en Ontario 
Pour répondre à la croissance que connaît TELUS dans le centre du Canada, TELUS et Menkes 
Developments ont amorcé, en septembre dernier, les travaux de construction de la nouvelle tour 
TELUS, située au 25, rue York, à côté de Union Station, en plein centre-ville de Toronto. Cet 
édifice d'une valeur de 250 millions dollars établira une nouvelle norme en matière de 
responsabilité environnementale et d'efficacité énergétique. La tour, qui devrait être occupée dès 
le début de 2009, réunira plus de 2 000 employés actuellement répartis dans divers emplacements 
de la région du Grand Toronto. 
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A Ottawa, TELUS a entamé, en juin dernier, les travaux de construction d'un nouvel édifice situé 
au 215, rue Slater, apportant sa marque "le Futur est simple" au centre-ville de la capitale 
nationale. Cet édifice "vert" d'avant-garde réunira 300 employés de TELUS actuellement 
disséminés dans divers locaux partout en ville; ces employés se retrouveront dans une 
construction écologique célébrant l'innovation qui sera une source d'inspiration pour la croissance 
de l'entreprise dans la région d'Ottawa. 
 
 
 
AUTRES RÉALISATIONS 
 
Journée nationale du bénévolat de TELUS 
Le 30 septembre 2006, plus de 5 000 membres de l'équipe TELUS, dont des employés, des 
retraités et leurs familles, ont retroussé leurs manches pour apporter leur contribution à des 
dizaines de collectivités partout au Canada, dans le cadre de la première Journée nationale 
annuelle du bénévolat de TELUS.  Des membres de l'équipe TELUS ont généreusement consacré 
une resource particulièrement rare, à savoir leur temps et leur énergie, à des centaines  d'activités 
bénévoles dans plus de 30 villes et villages de l'ensemble du territoire canadien. Ils ont ainsi rempli 
des étagères à la Daily Bread Food Bank de Toronto, préparé des repas à la Mission Bon Accueil, 
organisme communautaire à but non lucratif de Montréal, participé à la construction de logements 
Habitat pour l'humanité à Edmonton et aidé au ménage et à l'entretien de la Mustard Seed Street 
Church de Victoria. 
 
Le rapport annuel TELUS classé au premier rang mondial 
L'édition 2005 du rapport annuel TELUS s'est classée au premier rang mondial selon le Rapport 
annuel des rapports annuels, le seul classement d'envergure mondiale portant sur les rapports 
annuels des entreprises.  Etudiant depuis dix ans des rapports originaires des quatre coins du 
monde, enterprise.com, entité établie en Belgique, évalue 25 aspects des rapports de sociétés, 
tels que les déclarations de la direction, l'orientation stratégique, les perspectives et les objectifs, 
l'aperçu des activités, la responsabilité sociale, les facteurs de risque et la gouvernance 
d'entreprise.  
 
TELUS a obtenu une note exceptionnellement élevée en ce qui a trait à l'information financière, au 
survol de l'entreprise et de ses activités, à la stratégie, aux perspectives, aux faits saillants 
financiers, au message du chef de la direction, au rapport de gestion et aux facteurs de risque. 
 
TELUS nommé à l'indice de Dow Jones axé sur la durabilité (Dow Jones Sustainability 
Index) pour la sixième année consecutive       
En septembre 2006, pour la sixième année consécutive, l'indice Dow Jones axé sur la durabilité, 
classement mondial de sociétés dont l'exploitation est fondée sur la durabilité, a reconnu TELUS 
comme chef de fil sur le plan économique, environnemental et social. Encore une fois, TELUS a 
été la seule entreprise de télécommunications nord américaine à figurer à cet indice mondial. Cette 
année, la société a reçu une note parfaite pour ses rapports environnementaux. Elle s'est  
également vu accorder d'excellentes notes par les juges dans les domaines suivants : gestion 
environnementale, gestion des risques et des crises, développement du capital humain, 
recrutement et fidélisation du personnel, engagement des intervenants et rapports sociaux. 
 
Le directeur de la sécurité de TELUS est récompensé 
Le directeur de la sécurité de TELUS, Gene McLean, a été désigné Directeur de la sécurité de 
l'année par la revue "Canadian Security Magazine".  M. McLean dirige une équipe de 90 experts 
en sécurité assurant la sécurité des installations et des membres de l'équipe, des réseaux IP 
exploités par TELUS ainsi que de ses clients, de ses données et de ses droits de propriété 
intellectuelle. L'équipe vérifie également la conformité aux règlements en vigueur et la protection 
de la confidentialité des renseignements des clients. 
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Formation d'un conseil communautaire TELUS à Calgary 
La formation du septième conseil communautaire TELUS, à Calgary, a achevé le déploiement de 
tous les conseils communautaires au Canada. Composés de dirigeants communautaires et de 
cadres locaux de TELUS, chaque conseil communautaire cherche dans toutes les municipalités 
des actions charitables locales susceptibles d'être appuyées et de recevoir une part des 500 000 
dollars répartis en dons annuels. 
 
Le Skins Game de TELUS apporte une aide à l'Alberta Children's Hospital Foundation 
Le Skins Game de TELUS s'est rendu pour la première fois en Alberta, en août dernier. Ce tournoi 
de golf classique, organisé tous les étés, a reçu cinq des plus grands noms de ce sport, dont les 
légendaires Jack Nicklaus et Greg Norman. Cette manifestation, qui a lieu à Banff, a permis de 
recueillir 200 000 $, qui ont été versés à l'Alberta Children's Hospital Foundation, l'organisme de 
charité désigné cette année. 
 
Déclaration de dividende 
Le conseil d'administration a déclaré un dividende trimestriel de (trente-sept cents et demi  
(0,375$)) par action ordinaire et par action sans droit de vote en circulation, payable le 1er janvier 
2007 aux actionnaires dûment inscrits à la fermeture des bureaux le 11 décembre 2006. Cela 
représente une augmentation de 36,4 p. cent par rapport au dividende trimestriel de vingt-sept 
cents et demi précédemment distribué. 
 
 
Relations médiatiques:  
Allison Vale 
(416) 629-6425 
allison.vale@telus.com   
 

Relations avec les investisseurs : 
Robert Mitchell 
(416) 279-3219 
ir@telus.com  

 
Certains produits et services mentionnés dans le présent communiqué sont  les marques de commerce. Les symboles 
(MC) et (MD) indique les marques qui sont la propriété de TELUS Corporation ou de ses filiales. Toutes les autres 
marques de commerce sont la propriété de leurs titulaires respectifs. 
 


